
Especialista en el área en ventas
y comercial

ILIANA D’ARGENIO

Formación

Idiomas

Educación terciaria sin terminar

Entre los 85 cursos completados, se

encuentran:

Ley y Decretos,

Comunicación y Análisis de Audiencias,

Inversión - Rentabilidad, 

Comunicación Escrita, 

Temas previsionales y actuariales,

Strategic Focus

Charla Sistema Previsional,

Media Training, 

Capacitación Ley 20.130

Data Analytics

Capacitación Micros y talleres

Charla de Inversiones

Seguridad en la Información

Business Intelligence

Desarrollo de la fuerza de Ventas

Charla Gestión Expectativas

Dicción, oratoria y posturas frente a la

cámara 

Seminario Ventas.

Gestión de las emociones en la

Comunicación

Base de datos, etc.

Soy una apasionada por el desarrollo comercial, con el
objetivo de ayudar a la empresa a captar nuevos clientes y
fortalecer su crecimiento. Cuento con habilidades en ventas,
marketing, negociación y atención al cliente, así como una
fuerte orientación a resultados. Busco aportar estrategias
efectivas para ampliar la base de clientes y generar nuevas
oportunidades de negocio.

Sobre mi

Experiencia laboral
de 1999 a 2025 

Ejecución de objetivos comerciales.

Identificación y logro de potenciales clientes.

Negociación acuerdos.

Seguimiento de clientes y potenciales clientes.

Análisis de resultados, reporte a dirección comercial.

Proyectar seguimiento en empresas nuevas.

Primer lugar de vendedoras.

Alto rendimiento en ventas.

Asesora Provisional y Ventas en República AFAP

Avenida Alfredo Arocena 1664

ilianadargenio@gmail.com

099673587

18/03/1966

Cuento con carnet de conducir y
locomoción propia.

Habilidades
Comunicación efectiva.

Liderazgo.

Negociación y analítica.

Trabajo en equipo.

Orientación al cliente.

Persuasión.

Planificación y orden.

Perseverancia, auto-confianza y visionaria.

Inglés

Asesora Comercial Medicina Personalizada
de 2025 hasta ahora


